
Das Netzwerk Teilzeitausbildung wird unterstützt durch das Ministerium 
für Wirtschaft, Arbeit und Tourismus aus Mitteln des Landes Baden-Würt-
temberg, die der Landtag Baden-Württemberg beschlossen hat.

Netzwerk Teilzeitausbildung 
Baden-Württemberg

INFOS ZU INHALT UND ANMELDUNG
Tel.: 0178 2355300 
Anmeldungen bitte nur per E-Mail an: 
mueller-reinke@netzwerk-teilzeitausbildung-bw.de

VERANSTALTERIN
LAG Mädchen*politik Baden-Württemberg
Stuttgarter Str. 61, 70469 Stuttgart
www.netzwerk-teilzeitausbildung-bw.de

TERMIN
Mittwoch, 20. Juli 2022 
Beginn 10.00 Uhr (9.30 Uhr Ankommen) 
Ende 17.00 Uhr

VERANSTALTUNGSORT
Hospitalhof Stuttgart, Büchsenstrasse 33, 
70174 Stuttgart, www.hospitalhof.de

Anfahrt Hospitalhof 
mit ÖPNV und PKW: 

TEILNAHMEGEBÜHR
80,- Euro pro Person

Die Teilnahmegebühr überweisen Sie bitte nach 
Erhalt der Rechnung mit Rechnungsnummer an:
LAG Mädchenpolitik Baden-Württemberg
IBAN: DE64600100700312454707
BIC: PBNKDEFF

Bitte um Beachtung: Leider können wir bei 
dieser Veranstaltung kein Mittagessen anbieten.
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FORTBILDUNG

ein Rundum work out 
mit Gewinn 

Mittwoch, 20. Juli 2022 
10.00 – 17.00 Uhr 

Hospitalhof Stuttgart

Akquise-Fitness 



Anmeldung zur Fortbildung am Mittwoch, den 
20. Juli 2022 von 10.00 Uhr (Ankommen 9.30 Uhr) – 
17.00 Uhr im Hospitalhof in Stuttgart:

 Hiermit melde ich mich verbindlich an.

Name, Vorname

Organisation

Straße 

PLZ, Ort

E-Mail

Ort, Datum

Unterschrift

ANMELDUNG 
bis 18.07.2022 per E-Mail an: 
mueller-reinke@netzwerk-teilzeitausbildung-bw.de

Das Qualifizierungsangebot richtet sich an
>	 Mitglieder des Netzwerkes Teilzeitausbildung 

Baden-Württemberg
>	 interessierte Pädagog*innen und 

Multiplikator*innen in der Beruflichen Bildung

„Akquise-Fitness – ein Rundum work out mit 
Gewinn“
Neue Unternehmen zu finden, die Teilzeitausbildung an-
bieten, ist eine zentrale Aufgabe. Aber auch die Gewin-
nung von Teilnehmenden ist eine Akquise Aufgabe. Den 
Gesprächspartner*innen die Vorteile schmackhaft zu machen, 
Möglichkeiten in der Umsetzung darzustellen und Praxisbei-
spiele zu zeigen, können herausfordernde Aufgaben sein. 
Ob telefonisch oder persönlich, es sollte so interessant sein, 
dass Ihr Kontakt mehr erfahren möchte. Mit der Akquise ist 
es wie beim Sport: Nicht nur stundenlanges Training bringt 
uns unserem Konditionsziel näher, sondern auch mehrere klei-
ne Übungen über den Tag verteilt. Genauso verhält es sich 
mit den Akquise-Aktivitäten. Wirkungsvolle Akquise braucht 
nicht viel Zeit und Sie sagen der Welt, dass es die Teilzeitbe-
rufsausbildung gibt. „Fast nebenbei“ arbeiten Sie damit aktiv 
an der Sichtbarkeit des Themas. DIESER WORKSHOP IST IHR 
PROBETRAINING. In der ersten Trainingseinheit widmen wir 
uns intensiv Ihrer Kurzvorstellung, dem so genannten Eleva-
tor Pitch. Wenn Sie Ihrem Gegenüber auf den Punkt sagen, 
wer Sie sind und was Sie für ihn tun können, erhöhen Sie 
Ihre Chance auf ein ausführliches Gespräch. In der zweiten 
Trainingseinheit lernen Sie verschiedene Akquisewerkzeuge 
kennen. Sie bekommen außerdem diverse „Workout-Qui-
ckies“ an die Hand – diese Mini-Übungen machen Laune, sind 
abwechslungsreich und stärken Ihr Akquise-Gespür.
Am Ende des Workshops haben Sie ein individuelles 42-Tage- 
Akquise-Fitness-Programm, mit dem Sie direkt starten 
können.

Referentin:
Kati Schmitt-Stuhlträger 
ist Trainerin und Beraterin für 
Kommunikation, Konfliktmanagement, 
Marketing und Social Media. Als Geprüfte 
Teamgestalterin bringt sie Teams weiter.

WAS SIE ERWARTET


